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EMPRENDEDORES

Capmar desarrolla los nuevos puntos de informacion

Paradas sin cables

ARIADNA BOADA
Barcelona

einventarse en el sec-

tor de la construc-

cion también es posi-

le. La segunda gene-

racion que lleva las riendas de

la empresa Capmar, nacida en

la localidad de Ripollet (Valles

Occidental) hace 40 afios, ha ini-

ciado una nueva area de nego-

cio: sistemas de informacion en

paradas de autobus alimenta-

das con energia solar. “El gran

problema de la calle es como co-

nectar la parada a la red eléctri-

ca. No tener cables es una gran

ventaja”, explica Nicolas Capa-
blo, gerente de Capmar.

El proyecto tiene su origen
en el ano 2004, cuando los her-
manos Nicolas y Nicostrato lan-
zaron el primer prototipo de
sus sistemas de informacion. Se
instald en Sant Feliu de Llobre-
gat, fruto de la colaboracion de
Capmar con la Entitat Metropo-
litana del Transport y el Istituto
Europeo Di Design (IED) de
Barcelona. Hoy ya hay unas
200 unidades colocadas en el
area de Barcelona, Girona, Va-
lencia y Palma de Mallorca.

Este sistema, que se adapta a
todo tipo de postes o marquesi-
nas, envia la informacion a las
paradas cada 30 segundos (en
algunas paradas, cada 14) y se-
gun ellos, es pionero en el mun-
do. Tiene una autonomia ener-
gética de diez dias ya que, se-
gun Nicolds, su maquinaria
“gasta menos que una bombi-

La compaiiia tiene
40 empleados y este
aiio prevé facturar
en esta division 1,2
millones de euros

lla”. De cara al futuro, la compa-
fia pretende conseguir el dise-
fio de una parada completamen-
te autonoma, que muestre toda
la informacion necesaria a tra-
vés de las pantallas, reduciendo
los costes de mantenimiento y
actualizando los datos desde
una estacion remota.

En las instalaciones de Cap-
mar se disefia y fabrica todo el

JORD! ROWRALTA
Nicolas Capablo, junto a una marquesina de su firma Capmar

sistema. “Hemos tenido que re-
convertir el personal que ha pa-
sado de trabajar en una cons-
tructora a una empresa tecnolo-

ica”, indica Capablo. Y tam-
ﬂén han ampliado el mercado.
Ya han iniciado contactos en
paises como Brasil, Portugal,
Francia o Italia, donde no exis-
te este tipo de sistemas.

Sus clientes son desde las en-
tidades publicas del transporte,
compaiiias de autobuses o ayun-
tamientos. Propiedad de la fami-
lia Capablo y con 40 emplea-
dos, Capmar prevé facturar en
esta nueva division 1,2 millones
de euros en el 2011 “Es una ci-
fra que se podria duplicar por-
que el mercado esta muy vir-
gen”, reconoce Capablo.e



